PAZARLAMA VE PERARENDE ALANI

N

Pazarlama, Urtintin Gretim
oncesinden baslayip satig! ve
satis sonrasi faaliyetlerini
icine alan genig kapsamli bir
isletme faaliyetidir. Genelde
tim gelismekte olan tlkelerde #
oldugu gibi Trkiye'de de
isletmeler pazarlamaya énem ¢
vermemis, onun yerine daha
¢ok Uretimle ilgilenmiglerdir.
Ancak son zamanlarda bu
durum degismekte olup blyik
isletmeler yavag yavag modern
pazarlama teknikleri uygulamaya
 baslamistr.

Pazarlama kavraminda pazarlama faaliyetleri,
daha uretim yapilmadan 6nce baslar. Gretim
Oncesi baslayan pazarlama faaliyetleri Gretim
yapilirken ve satistan sonra da, satig sonrasi
hizmetler seklinde devam eder. Butin isletmelerin
ana hedefi kar saglamaktir. Bununda
gerceklesmesi icin iyi bsr pazarlama ve perakende
faaliyetinin olmasi gerekmektedir. lyi bir pazarlama
ve perakende satis faliyeti de istenen nitelikte
gerceklesmektedir.

Gelecekte ayakta kalabilecek ve faaliyetini
sirdUrebilecek isletmeler pazarlama ve
perakende satis agini iyi kurabilen igletmeler
olacaktir. Bu da yeterli egitim almig elemanlarla
olacagindan, bu alanda blyUk bir istihdam
olugsmaktadir. Her isletme pazarlama yapacagi igin,
bu alanda egitim gérmus elemanlarin is imkani
oldukca fazladir.
*Pazarlama Perakende Alani
altinda su dallar bulunmaktadir.
*Satis Elemanligi
«Sigortacilik
*Emlak komisyonculugu
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Pagarlama ve Perakende Alani
Ogrencilerinin Edebile
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» Bankacilik ve Sigortacilik

« Deniz ve Liman isletmeciligi

* Dig Ticaret

* Emlak ve Emlak Yonetimi

* Hava Lojistigi

» Havacilikta Yer Hizmetleri Yonetimi
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10. SINIF DERSLERI

o Bilgisayar Ofis Programlari
o Bilgisayar Klavye
o Misteri iligkileri
o Ticari Hesaplama
o Calisma Hayatl
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Pazarlama Perakende Alan Dersleri

N 11. ve 12. SINTF DERSLERIi §

« ISLETMELERDE BECERI EGITIMI (Staj)

« MESLEKi YABANCI DIL

+ TICARI DEFTERLER VE BEYANNAMELER
» TOPTANCILIK VE PERAKENDECILIK

« TUKETICI HAKLARI

+ STOK KONTROL

+I$ VE TICARETHUKUKU

+ BORGLAR HUKUKU VE VERGI
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PAZARLAMA - PERAKENDE ALANI MEZUNLARIMIZIN
TERCIH EDEBILECEGI YUKSEK OCRETIM PROGRAMLARI

4 YILLIK LISGNS PROGRAMLARI

o Pazarlama (Antalya - Akdeniz Univ.2012'de agild!.)
o Bankacilik

o Bankacllik ve Finans

o Bankacilik ve Sigortacilik

o Sermaye Piyasas|

o Sigortacilik

o Sigortacilik risk yénetimi

o Uluslararasi ticaret

o Sivil hava ulagtirma isletmeciligi

o Basta olmak tizere diger tim bolimler

Bu meslek goreviileri hem kamu sekidriinde hem 6zel
sektdrdeis bulabilirler. Ozellikle 6zel sektdrde is alani daha
genistir. Seyahati gerektiren islerde stiriict belgeli erkek
elemanlar daha avantajli durumda olup, ofis ortaminda
yabanct dil bilen, bilgisayar kullanabilen bayan elemanlar
tercih sebebidir
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